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選課 
 
（p.s 雖然我這學期修了四門課，但真正想推薦的只有兩堂···後面也只會介紹這兩堂。另外兩

堂分別是初級日文跟music & film，不推薦的原因是明明都是1開頭的通識課程但loading真的

有點重，尤其music & film會有點不知道自己在學什麼，前期講了很多樂理相關的內容，除非

真的很有熱忱不然我不太推薦！） 

 
Negotiation  
 
一、教授：Nason 
 
二、上課內容：  
 
這堂課算是我給自己在交換期間跳脫舒適圈的選擇，每個禮拜都會有一個協商個案（有

的時候個案太長會前一個禮拜先發給我們，有的時候是直接當天閱讀當天協商）。每週

會有兩堂課，一堂會進行 Negotiation，而另外一堂會公布前一堂課的辯論結果、檢討 
Negotiation 的 case 以及各組遇到的狀況 
。基本上課堂會有超過六成的學生是交換生，大部分都來自歐美，所以可以接觸到很多

不同國家的學生，也能學習到不同國家學生的談判模式及個性。每次協商都會拿到一個

屬於自己的角色、要談判的內容及如何計分，並運用教授教過的協商知識進行談判。剛

剛提到課堂中有很多來自歐美的學生，基本上大家的英語都很流利，香港本地的學生也

都有很好的英文表達能力，所以每次協商我都很緊張，怕自己無法好好表達。但其實經

過每個禮拜的訓練，真的會發現自己慢慢變得比較敢表達，畢盡歐美的學生都很會爭取

自己的權利，如果不積極的協商可能這禮拜的分數就會不盡人意。我覺得這是一堂可以

訓練口說、體驗不同國家文化的好課。 
另外，學完這堂課後我才知道談判的重要性，不論是一般的薪水談判，甚至到公司或是

國家，都是一門學問，推薦想要I人想要跨出舒適圈的人來修堂課，記得要擺進第一志

願。  
 
三、評分方式： 主要包含每個星期的談判成績、期中考與期末考，基本上沒有額外的作

業。（但期中期末考真的有一定的難度，也有情境題的分析～） 
 
四、 
loading程度：6/10（主要是協商前的準備） 
推薦程度：9/10  
         
Consumer Behavior 
 
一、教授：Yeng  
 



二、上課內容：  
 
這堂課不會太重，教授上課除了講基本理論，還會搭配大量實例，尤其還會用一些校園

的例子讓我們更好理解。除此之外，上課也常帶分組討論，也很鼓勵學生發言，可以看

到本地學生都很積極爭取和教授互動的機會，也可以在聽別人發言的時候學到很多不

一樣的看法，課堂氣氛算蠻活潑的，我認為是一堂很不錯的Marketing課程。但上課的時

候一定要很認真聽，教授會講一些專有名詞，回家測驗也很常考對那些名詞的理解，如

果只有快到考試前看 ppt 會看得一頭霧水。期末報告是分析港科大學生為什麼資源回收

的意願不高，分析行為背後的因素，我認為是咦格還不錯的主題！由於是 Marketing 的
課，根據規定要額外做 2 次 Marketing 的實驗(1 次 1 小時) 
 
三、評分方式： 會有幾次的課中個人作業、測驗（這個測驗算是考前複習！），還有2-3次
的小組報告（包含期末報告） 
 
四、 
loading程度：7/10（需要花時間讀ppt跟名詞理解） 
推薦程度：8/10  
         
 
 


